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BK PAC AB ar ett framgangsrikt foretag som utvecklar och saljer innovativa
forpackningslosningar till Livsmedelsindustrin och Frukt & Gront sektorn. Genom vart breda
sortiment och hoga kompetens fungerar vi ocksa som en opartisk och obunden radgivare i
forpackningsfragor. Vart huvudkontor och centrallager finns i Kristianstad.
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Las mer om foretaget pa www.bkpac.se

Vi s6ker nu en

Key Account Manager/Siljare till Livsmedelsindustrin

Rollen som Key Account Manager/Séljare
Du blir en del av ett framgangsrikt féretag och ett starkt team.

Du far tillgadng till ett unikt produktprogram fran ledande globala producenter av
forpackningsmaterial.

Du kommer att arbeta med férpackningslosningar till manga av Sveriges ledande producenter inom
Livsmedelsindustrin.

Kundbearbetning av saval befintliga som nya kunder ar framgangsreceptet i den har tjansten.
Du har en egen budget och ar ansvarig for salj- och I6nsamhetsutvecklingen for dina kunder.

Vi erbjuder ett spannande och utvecklande arbete i en expansiv, dynamisk verksamhet dar det ar
hogt i tak.

Kandidatprofil

- Du har ett stort matt av entreprendrskap.

- Duaren hogpresterande, sjdlvgaende och engagerad person som vill befinna dig i en miljo
dar frihet under ansvar rader.

- Duar malinriktad och har stark drivkraft att leverera resultat

- Duér ocksa en framgangsrik kommunikatér. Du har under ett antal ar byggt upp stort
fortroende i dina samarbeten och blivit en samarbetspartner snarare @n en leverantor.

- BK Pac arbetar mycket néra sina kunder, en hog social kompetens ar darfor viktig for att du
ska na framgang.

- Du brinner for att gora affarer och ar van vid att réra dig pa alla nivaer i en organisation.

- Du ar strukturerad med mycket god planeringsformaga

- Du forstar kraften i att tanka langsiktigt, men har samtidigt férmaga att fa saker att handa nu
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- Du har erfarenhet av att arbeta med affarssystem, beharskar engelska i skrift och tal och har
goda kunskaper i Office-paketet.

- Du kanner gladje av att bidra internt med dina erfarenheter, kunskaper och dig sjalv som
person.

Personprofil

e Formaga att arbeta sjalvstandigt och kdnna sig trygg i detta

e Proaktivt forhallningssatt

e En bred kdnnedom och ett brett kontaktnat inom Livsmedelsindustrin i Sverige ar en merit
e  Forsaljningsbakgrund med dokumenterat goda resultat

e Mycket god forhandlingsvana

Tilltrade

Snarast

Placeringsort

Enligt 6verenskommelse

Vid fragor om tjansten kontakta Eugene Agrest 0703-200 789

Din ansékan skickar du till: rekrytering@mpmalmo.com
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