Saljare Entreprenadmaskiner i Vasterbottens samt Norrbottens lan

Delvator AB
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Delvator vaxer och utvecklas. Darfor soker vi nu en saljare for
entreprenadmaskiner i Vasterbottens och Norrbottens lan.

Delvator dr generalagent fér Hitachis anldggningsmaskiner pd den svenska marknaden. Delvator har
en marknadsposition som nummer tre i Sverige, frdmst tack vare maskinernas héga kvalitet och vdr
kundorienterade organisation.

Huvudkontoret ligger i Eslév, med filial placerad i Hirnésand. Ddrtill kommer 11 sdljstéllen och 25
serviceverkstdder utspridda 6ver hela landet, vilket gér att vi alltid dr néra vara kunder och pa sa sdtt
kan erbjuda bésta méjliga service.

Malet for hela var salj- och serviceorganisation ar att 6ka Ionsamheten for vara kunder. Det
kan vi gora med hjalp av ett varldsledande maskinprogram kombinerat med var effektiva och
palitliga kringorganisation.

Vi vill 6ka var narvaro pa marknaden. Som ett led i denna stravan, kommer
saljorganisationen forstarkas med en motiverad entreprenadmaskinssaljare i norra Sverige.

Ar du den vi soker?

Dina arbetsuppgifter som entreprenadmaskinsséljare pa Delvator

Som séljare pa Delvator ansvarar du for att utveckla kundrelationer inom segmenten
entreprenadmaskiner och hjullastare pa ditt geografiska distrikt.

Du ansvarar for hela séljprocessen, fran att arrangera marknadsaktiviteter, boka och
genomfora kundbesok, skriva offerter och anbud, forhandla och teckna avtal samt
leveransgenomgang av sald produkt tillsammans med vara kunder. Du arbetar sjalvstandigt
och har ett stort eget ansvar for affarsutvecklingen i ditt distrikt.

Du har ett driv och kan arbeta i hogt tempo.

Du har formaga att leda och styra ditt eget arbete, ar god affarsutvecklare och ar motiverad
att bygga varaktiga kundrelationer. Vi tror att du har professionellt antingen salt eller kdpt
teknisk utrustning och forstar vikten att traffa kunder i deras miljo.

Aven om du har stora méjligheter att paverka ditt arbete sjilv innebér tjansten en del resor.
Du ar uthallig, van att hantera utdragna forséaljningsprocesser och ar bra pa nara samarbete
med kunderna. Till stod har du Delvators forsaljningsorganisation, var Product Manager och
var ledning.

Du rapporterar till forsaljningschefen.

Vi lagger stor vikt vid dina personliga egenskaper.
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Kandidatprofil

- Du har en god forstaelse for entreprendrskap och féretagande

- Du ar framgangsrik och en av de béasta i teamet dar du jobbar idag. Du har tydligt
dokumenterat saljresultat

- Du ar malinriktad och har stark drivkraft att leverera resultat

- Du ar initiativrik och arbetar I6sningsorienterat

- Du ar engagerad och sjalvgaende

- Du ar strukturerad med mycket god planeringsformaga

- Du ar prestigelds och ansvarstagande

- Du ar professionell och samtidigt personlig

- Duforstar kraften i att tanka langsiktigt och har samtidigt formaga att fa saker att
handa nu

- Du har erfarenhet av att arbeta med affarssystem

- Du harintresse for de manniskor du moter, skapar snabbt en positiv kontakt
samtidigt som du utvecklar relationer langsiktigt med ratt kansla for timing

Vi ser mycket fram emot att fa hora fran dig och ta del din erfarenhet, dina varderingar och
vart ar du pa vag i din karriar. Vi kanske passar ihop?

Tilltrade

Snarast

Placeringsort

Enligt verenskommelse
| denna rekrytering samarbetar vi med Management Partners.

Vid fragor om tjansten kontakta Eugene Agrest 0703-200 789

Vanligen skicka din ans6kan med personligt brev och CV till: rekrytering@mpmalmo.com
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